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La téléphonie cloud est aujourd'hui une nécessité pour toute entreprise qui veut rester compétitive. Mais entre des offres complexes, des tarifs opaques et des engagements lourds, les TPE et PME se retrouvent souvent à choisir entre(trop cher, trop compliqué ou les deux.(Easybell vient répondre à ce besoin dˇadaptabilité&En toute simplicité.
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Une bonne solution de communication doit être réellement utilisable et accessible pour tous. Beaucoup de produits affichent une multitude de fonctionnalités sur le papier, mais dans la pratique, 80 % d'entre elles restent inutilisées !



Communiqué  2026Mars

Easybell s'implante en France :
 Quand la téléphonie pro sˇadapte aux TPE et PME


La digitalisation des petites et moyennes entreprises françaises s'accélère, portée par la généralisation du travail hybride, la montée en puissance des outils collaboratifs comme Microsoft Teams, et une pression croissante sur la maîtrise des coûts. La téléphonie b2b n'échappe pas donc pas à ce mouvement : les solutions cloud, qui permettent de gérer l'ensemble de sa téléphonie depuis un navigateur, sans matériel dédié et depuis n'importe quel terminal sont désormais la norme pour les entreprises bien équipées.






Le segment de la téléphonie cloud pour les PME s'impose comme un vrai relai de croissance structurelle. Une dynamique qui profite surtout aux solutions ciblant les moyennes et grandes entreprises comme Ringover, OVH, ou Orange Business, qui facturent entre 21 et 50¬ par utilisateur et par mois pour des offres très riches en fonctionnalités.

TPE et PME, soit les entreprises de 1 à 20 salariés, restent aujourdˇhui structurellement sous-équipées alors que ce segment représente la grande majorité du tissu entrepreneurial français. C'est précisément ces entreprises là qu'Easybell vise, avec une offre taillée pour leur réalité : 100 % en ligne, tarifs abordables, zéro engagement et activation immédiate.
                


                 








Easybell  entend souffler un vent de simplicité sur lˇindustrie des télécommunications pro !

Déjà établie depuis 20 ans en Allemagne avec plus de 50 000 clients entreprises et une réputation solide, Easybell arrive sur le marché français avec une conviction simple : TPE et PME nˇont pas besoin des mêmes fonctionnalités téléphoniques quˇune grande entreprise. Elles méritent une solution adaptée à leur réalité, et surtout facile à utiliser. Ici, nul besoin de mobiliser un DSI ou de s'engager sur plusieurs années car tout,€ de la commande à l'activation,€ se fait en ligne en quelques minutes.


  
                  


C'est en ce sens qu'Easybell participait pour la première fois au salon IT Partners ces 04 et 05 février 2026, un signal fort de son engagement commercial et partenarial sur le marché français.


Steffen Hensche - Directeur Général

Une offre de Téléphonie Cloud à partir de 7,50¬ par utilisateur et par mois, sans engagement.        



Pour les entreprises souhaitant des fonctionnalités plus avancées, la version Pro à 12¬50 par utilisateur/mois débloque la gestion des flux d'appels, des tableaux de bord analytiques en temps réel et une application offrant aux équipes un contrôle total sur leur téléphonie depuis n'importe quel appareil.
      
    
     

     


Découvrir sur hhttp://www.easybell.fr
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UNE OFFRE ADAPTÉE POUR DES TARIFS COMPÉTITIFS

Easybell propose en France trois familles de produits, toutes disponibles sans engagement, avec 30 jours d'essai gratuit et une commande 100 % en ligne :


UNE INFRASTRUCTURE FIABLE ET DES DONNÉES PROTÉGÉES

DES FONCTIONNALITÉS PRO ET ÉVOLUTIVES

La promesse d'Easybell n'est pas seulement de proposer une offre abordable, mais surtout adaptée :  débarrassée de tout ce qui rend la téléphonie cloud inutilement lourde. Dès les premières formules, chaque client dispose de :

Appels simultanés illimités, mise en attente, transfert d'appel, répondeur contextuel
Blocs de numéros inclus sans frais mensuels supplémentaires - portabilité des numéros existants gratuite
Redirection automatique en cas de panne réseau
Utilisation multi-sites, application mobile pour transformer son smartphone en ligne fixe mobile
Compatible avec plus de 30 systèmes téléphoniques certifiés : Yealink, Snom, Gigaset, Htek, Avaya, 3CX, Grandstream et bien d'autres

Pour les entreprises utilisant Microsoft Teams, le Connecteur Easybell permet d'intégrer la téléphonie directement dans l'environnement de travail des équipes, sans changer d'outil,€ pour 1 euro par utilisateur et par mois.
Easybell connaît les problématiques et obstacles de ses clients. Un accompagnement sur-mesure de chaque entreprise leur permet de s'approprier les solutions et de dépasser des inquiétudes logistiques.






             


   

            


Lˇoffre Easybell : la simplicité comme standard

Des serveurs dédiés, situés en Allemagne, conformes au RGPD. Chaque client dispose d'une machine virtuelle isolée pour une protection des données et une qualité de service constante.       
       


99,99 %
La disponibilité moyenne annuelle des serveurs SIP avec une architecture entièrement redondante.



Raccordez

Trunk SIP
forfait illimité


13 ¬ /canal/mois

1er canal avec forfait illimité offert
Professionnalisez

Téléphonie Cloud
forfait illimité 


à partir de 7,50 ¬ /utilisateur/mois 

Intégrez

Connecteur Teams

1 ¬ /utilisateur/mois
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Au-delà de la vente en ligne, Easybell développe en France un réseau de partenaires IT - intégrateurs, revendeurs, consultants -€ qui accompagnent les TPE et PME dans leur transformation numérique. Ils peuvent référencer et revendre les solutions Easybell depuis un portail dédié, en bénéficiant de commissions mensuelles récurrentes jusqu'à 35 % du chiffre d'affaires net généré.










À PROPOS DˇEASYBELL

Fondé en Allemagne où elle compte plus de 50 000 clients entreprises et 3000 partenaires, tout en affichant une note de satisfaction de 4,98/5 sur plus de 16 500 avis, la marque s'est imposée sur le marché germanophone comme la référence de la téléphonie professionnelle simple, flexible et abordable.

Active en Autriche et désormais en France, Easybell propose une offre adaptée au marché - Téléphonie Cloud, Trunk SIP, Connecteur Microsoft Teams,€avec la même promesse : une mise en service immédiate, des tarifs sans mauvaise surprise, et aucun engagement de durée.




          
      


         


         


PROGRAMME PARTENAIRES IT

PERSPECTIVES 2026

Easybell accélère sont développement en 2026 par le tissage dˇun réseau de partenaires IT structuré, et lˇenrichissement continu de l'offre produit.
Easybell prépare plusieurs évolutions majeures, notamment autour de l'intelligence artificielle et de nouvelles intégrations avec les principaux outils métier et CRM utilisés par les PME françaises. L'objectif reste constant : donner aux petites et moyennes entreprises accès à des solutions de téléphonie pro et sans complexité.          



          
           



Découvrir le programme 

Easybell est une marque du groupe Dstny, acteur européen des communications unifiées dont les solutions sont utilisées par plus de 4 millions d'utilisateurs dans plus de 80 marchés. Dstny intègre voix, vidéo, messagerie et outils collaboratifs avec une approche mobile-first et des technologies brevetées.              




Une téléphonie pro simple à installer, simple à utiliser,
et  sans engagement !
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Ils nous font confiance

LˇÉQUIPE EASYBELL FRANCE

Derrière Easybell France, une équipe resserrée et complémentaire, animée par une vision commune : simplifier la téléphonie d'entreprise et faire d'Easybell un acteur incontournable sur le marché français.
Cette organisation hybride, locale dans son exécution, internationale dans ses ressources, permet à Easybell de combiner la réactivité d'une startup et la fiabilité d'un groupe structuré.

             


Konstantinos Gavriilidis Responsable Produit

4,1 étoiles sur 5
avec plus de 400 avis !

4,6 étoiles sur 5
avec plus de 1 200 avis !

Adrian Graßhof Directeur Marketing Ilan Dayan Distribution Partenaires 
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